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Scenario
Oltre i confini della professione: 
passa al livello successivo!

Tiziano Colombi | Technical Sales Manager BU Professionisti

Ciro Samasco | Presales Consultant Div. Commercialisti e Associazioni di Categoria



LO STUDIO COMMERCIALISTA OGGI…

Graduale orientamento verso servizi di consulenza a maggior valore2

L’ottimizzazione dei processi interni è riconosciuta prioritaria3

Difficoltà a reperire personale qualificato (lo afferma il 79% degli studi)4

Marginalità in calo sui servizi tradizionali1

L’AI come concreta opportunità non sfruttata per una revisione dei processi5



AI agisce più come
APPORTO COGNITIVO, 

meno come
SUPPORTO DI

PROCESSO

LA PROFESSIONE ALLA PROVA DELL’AI

5% Adduce ragioni di costo

LA PROFESSIONE ALLA PROVA DELL’AI

Fonte: CONFPROFESSIONI, X Rapporto sulle libere professioni in Italia, 2025

ADOZIONE FREQUENTE

AMBITO DI ADOZIONE 

65%  Commercialisti
  

62%  CdL
  

52%  Avvocati/Notai

PERCHÉ PARTE DEI PROFESSIONISTI È 
ANCORA FUORI DALL’AI?

56%  Non ne conosce le potenzialità 
 nel proprio lavoro

39% Preferisce metodi tradizionali

58% Generazione/revisione testi

52% Ricerca di norme/giurisprudenza

38% Traduzioni

36% Sintesi di documenti

 9%    Automazione di attività ripetitive
            e gestione amministrativa

AI agisce più come
APPORTO COGNITIVO, 

meno come
SUPPORTO DI

PROCESSO

18% Dubita su Privacy e sicurezza dati

5% Adduce ragioni di costo



“Coniugare tecnologia e formazione applicativa

LA NOSTRA PROPOSTA
PREVEDE DI…

a consulenza digitale, organizzativa e strategica, 

per ri-posizionare la figura del commercialista” 



OBIETTIVO

Ampliare il portafoglio 
servizi offrendo consulenza 
strategica e ad alto impatto

CONSULENZA A VALORE



SERVIZI A 

VALORE   

Bilancio di sostenibilità

▪ Gestione completa del ‘’percorso di 

sostenibilità‘’

▪ Report di sostenibilità - Bilancio e 

Vsme (AI integrata)

Analisi finanziaria crisi 
d’impresa
▪ Monitoraggio degli adeguati assetti

▪ Analisi automatica Centrale Rischi 

▪ Documentazione e test di risanamento

▪ Analisi MCC

▪ Report AI generativa

Sintesi grafiche per una 
consulenza d’impatto

▪ Leggi, intercetta, interpreta info 

strategiche

▪ Grafici comparativi anno su anno 

per rappresentare l’andamento 

dell’impresa

▪ Situazione reddituale

▪ Gestione intuitiva per una rapidità di 

definizione delle strategie

▪ Report AI generativa

Strumento strategico
per la consulenza

AGO NEXT

AGO CFO

BUSINESS PLAN

SOSTENIBILE.CLOUD



ZXCHANGE



OBIETTIVO

Analizzare e rivedere i 
processi per una maggiore 
efficienza di studio

DIGITAL TRANSFORMATION



CONTROLLI PRELIMINARI

RATEI/RISCONTI AUTOMATICI

DATI DEL PERSONALE

AI: CHIUSURE AUTOMATICHE E 
SIMULAZIONE CHIUSURA ANNUALE

AMMORTAMENTI E 
CESPITI

CREDITI E DEBITI A M/L 
TERMINE

ACCANTONAMENTI A 
FONDI E UTILIZZI

RIMANENZE

DASHBOARD SCRITTURE
DI ASSESTAMENTO

CONFRONTO CON LO STORICO 
DELLE SCRITTURE PRECEDENTI

EVIDENZA DIFFERENZE/ANOMALIE

PROPOSTA DI SCRITTURE

IL Praticante ‘’esperto‘’… non si stanca, non 
dimentica, non perde mai un dettaglio



«L’OTTIMIZZAZIONE 
DEL PROCESSO DI 
CONTABILIZZAZIONE 
HA BENEFICIATO DI 
UN RISPARMIO DI 
TEMPO SUPERIORE AL 

50%». (Testimonianza reale)



OBIETTIVO

Ottimizzare il ciclo attivo 
dello studio e realizzare 
analisi statistiche sulla 
marginalità dei servizi

CONTROLLO DI GESTIONE INTERNO



CONTROLLO DI GESTIONE 
INTERNO



«Le operazioni di efficientamento 
sono state attuate e il recupero 
dei dati ha favorito la 
consapevolezza di fatturato, 
aumentando in pochi mesi i 
ricavi»

«I tempi di gestione nel processo di 
fatturazione sono stati notevolmente 
abbattuti, i rischi di errore molto ridotti, 
ma soprattutto la periodicità di 
fatturazione automatizzata è passata da 
6 a 3 mesi» 

«Le operazioni di efficientamento 
sono state attuate e il RECUPERO 
dei dati ha FAVORITO la 
CONSAPEVOLEZZA di fatturato, 
AUMENTANDO in pochi mesi i 
RICAVI»

«I TEMPI di gestione nel processo 
di fatturazione sono stati 
NOTEVOLMENTE ABBATTUTI, i 
RISCHI di errore molto RIDOTTI, 
ma soprattutto la PERIODICITA’ di 
FATTURAZIONE AUTOMATIZZATA 
è passata da 6 a 3 mesi.»

DICONO DI NOI…



Il futuro del tuo 
studio è oggi 
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